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Program
•

09:00-9:30 Érkezés, regisztráció, kávészünet

09:30-09:40 Köszöntő - Szabados Attila (General Manager, ALEF)

09:40 -10:00 Bevezetés a Cisco világába, partneri státuszok és lehetőségek
Molnár Attila (Sales Support Team Lead – ALEF)

10:00-10:20 ALEF Partner támogatás
Molnár Attila (Sales Support Team Lead – ALEF)

10:20-10:30 Fókuszban a szolgáltatás
Hajniss István (Senior Lead, Services - ALEF)

10:30-11:10 Cisco Service típusok
Szentes Benjámin (Renewal Manager - Cisco)

11:10-11:30 Kávészünet

11:30-11:45 Előfizetés- és felhő alapú megoldások az SMB szektorban
Bugár Zoltán (Software Sales Specialist, Cisco)

11:45-12:00 ALEF képzések, Cisco újdonságok
Szávuly Kinga (Senior Lead, Training - ALEF)

12:00-12:15 ALEF Mérnöki szolgáltatások, a felméréstől a kivitelezésig
Balogh Balázs (Technical Director - ALEF)

12:15-13:00 Miért dolgozz velünk?
Rácz Tamás (Sales Director - ALEF)

13:00-13:15 Nyereménysorsolás – Iphone XR

13:15-14:15 Ebéd



Major IT VAD
in Central and 
Southeastern Europe

Prague / CZ
1994

Bratislava / SK
1996

Budapest / HU
2002

Ljubljana / SI
2015

Zagreb / HR
2015

Belgrade / RS
2015

380
kolléga

85 Mrd
* sales coverage 
from Croatia to Greece

HUF
annual sales

4
7

6

180

Cisco Distributor No. 1

Cisco Systems Integrator No. 1

56Cisco Distributor No. 1

32Cisco Distributor No. 2

Bucuresti / RO
2017 60+

Microsoft Dsitributor No.1

Cisco Distributor No.3



ALEF – fókusz és növekedés
• Csak 4,5 - 5 gyártó 

• Lehetőség a szakmai kompetencia kiépítésére

• 4 láb a partnerek támogatására: pre-sales, telepítés, üzemeltetés, TRN

• 75-80% Cisco = kb 30 ember tud segíteni Cisco témákban

• Imádjuk ha a partnereink velünk nőnek 
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FY2015 /18 / 7 FY2016 / 21 / 8 FY2017 / 24 / 9 FY2018 / 32 / 11 FY2019 / 42 / 12

Revenue Mrd HUF

ALEF HU Revenue / Team / Engineers



Feladatok – Cisco & ALEF & Partnerek

• Cisco adjon jó árat 

• ALEF adjon mérnöki és sales supportot

• Partnerek

– Akarjanak nőni

– Legyenek nyitottak új technológiákra

– Egyeztessenek konkrét meetingeket / follow up-okat

• Növeljük a tortát és a részesedésünket is, közösen 



Hajrá SMB 
üzlet!!!!


